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Tēma „Eksports, eksporta virzieni , eksporta struktūra un ražošanas politika„ ir tā, par kuru jau laikus ir nepieciešams domāt, jo attīstība dažādās nozarēs ir visai atšķirīga gan laika, gan iespēju skata punktā. 

Jāatbalsta esošais un jādomā par nākotni

Diskusijas dalībnieki min vairākas nozares, kuras varētu būt eksportspējīgas nākotnē, bet lielais vairums arī ir pārliecināti, ka labāku rezultātu sasniegšanai ir nepieciešams konkretizēt nozares un sniegt tām maksimālo atbalstu. Tādējādi ir izveidojušies trīs scenāriji, kā būtu nepieciešams attīstīt eksporta politiku valstī. Viens no biežāk minētajiem risinājumiem ir tas, ka nepieciešams sniegt atbalstu tieši tām nozarēm, kurās Latvija jau šobrīd ir eksportēt spējīga un ir labi eksporta rādītāji. Un tieši šeit uzņēmēji piedāvā risinājumu, ka liels palīgs eksportētājiem būtu „Vienas pieturas aģentūras” izveide, kas atbalsta dažādu jautājumu risināšanā NVS un Eiropas Savienības valstīs. 
Otra būtiskā lieta, kas būtu jāņem vērā ir, ka Latvijai ir lieliskas iespējas eksportēt pakalpojumus. Ir izveidojusies laba bāzes situācija, kad latviešu uzņēmēji ir smēlušies rietumvalstu un Skandināvijas valstu pieredzi dažādās jomās, kā piemēram, vides jautājumos, un šobrīd ir izveidojusies lieliska iespēja šo pieredzi nodot tālāk uz NVS un Āzijas valstīm. Tomēr problēma nav tas, ka uzņēmējiem nepietiek līdzekļu vai darbaspēka resursu, bet gan valstiskā atbalsta trūkums šāda veida pakalpojumu eksportam. Kā viens no iespējamiem risinājumiem ir valsts programmu ieviešana, kuru īstenošanai varētu piesaistīt privātos uzņēmējus, līdzīgi kā to dara Skandināvijas valstīs. Te kā arguments, kāpēc ir nepieciešams sniegt atbalstu pakalpojumu eksportam, tiek minēts tas, ka atšķirībā no ražošanas, pakalpojumu nozarē ir vienkāršāk pārkvalificēties, ja klientiem šis pakalpojums nav nepieciešams. Tomēr pastāv arī risks, ka pakalpojumu eksports varētu arī nebūt tik veiksmīgs, jo pastāv iespējamība, ka klients šo pakalpojumu spēj nodrošināt pats vai atrast citu veiksmīgāku risinājumu. 

Trešais būtiskais jautājums ir par to, ka ir nepieciešams veikt pētījumus, lai noteiktu konkrētas nozares, preces un pakalpojumus, kurās būs iespējas iegūt peļņu un iegūt labus eksporta rādītājus nākotnē. Tāpēc diskusijas dalībnieki vairākkārt norāda uz to, ka ir nepieciešams veikt pētījumus, lai noskaidrotu potenciālās nozares, kas ilgākā laika posmā varētu būt eksportspējīgas. Un te vairāk ir jārunā arī par to, kādi ir Latvijas iespējamie resursi un nākotnes demogrāfiskā situācija. 

Jāraugās uz citiem tirgiem

Diskusijas dalībnieku vidū nopietni tika runāts par to, ka valstij nevajadzētu noteikt tikai vienu primāro nozari, bet ļaut to darīt pašiem uzņēmējiem, kas vislabāk izjutīs tirgus iespējas, tādējādi gūstot maksimālo peļņu no savas darbības. Tāpēc ir būtiski saprast, ka valstij šajā gadījumā ir nepieciešams sniegt atbalstu tieši uzņēmēju lobēšanā, bet mazāk iesaistīties tirgus sfēras noteikšanā. Tā teikt, palīdzēt uzņēmējiem atvērt durvis, jo vizītkarte ar valsts ģerboni ir daudz efektīvāka, nekā uzņēmēja paša iniciatīva. 
Pašlaik kā vieni no būtiskajiem Latvijas eksporta tirgiem tiek minēti NVS un Āzijas valstu tirgi, tomēr, iespējams, ka nākotnē mums ir nepieciešams raudzīties arī uz citiem, kuros mēs neesam strādājuši un kuros mums nav nekādu iestrāžu. 
Lai gan diskusijas laikā tās dalībnieki runāja lielās pretrunās, tās laikā bija iespējams nojaust par to, kādas varētu būt Latvijas eksporta perspektīvas nākotnē. Biežāk minētas tika piecas nozares, kurās mums jau šobrīd ir panākumi, un arī nozares, kurās mums bijuši labi panākumi vēsturiski, bet šobrīd nozares attīstība ir atstāta novārtā.  
1. Augstākā izglītība 
2. Zivju produkcija 
3. Pakalpojumi, piemēram, vides jomā 
4. Farmācija, kurā ir lieliskas iestrādes – divas kompānijas OlainFarm un Grindeks
5. Veselības tūrisms (sanatorijas, zobārstniecība) – vēsturiski ir bijis, bet pēdējos gados nav attīstīts, jo nav nepieciešamā valsts atbalsta. Šai nozarei varētu būt daudz lielākas iespējas drīz pēc tam, kad Eiropas Savienībā tiks apstiprināta pacientu brīvā kustība ES ietvaros. 
Nākotnē būs problēmas, mainās tendences
Nenoliedzami ir tas, ka uzņēmēji vēlas lielāku valsts atbalstu eksportam. Piemēram, pakalpojumu sniedzējiem, kas darbojas vides jomā, ir nepieciešamas valsts programmas. Zivrūpniekiem ir nepieciešama palīdzība jautājumu risināšanā ne tikai vietējā līmenī, bet arī Eiropas līmenī. Diskutētāji, raugoties uz 2030. gadu, saredz arī vairākas būtiskas problēmas. Piemēram, to, ka Latvijā pamatiedzīvotāju skaits samazināsies un prognozes liecina, ka ap 2030. gadu valstī būs vien 1,5 milj. iedzīvotāju. Tādēļ uzņēmēji joprojām runā par darbaspēka problēmām un, līdz ar to, norāda, ka ir nepieciešams domāt par darba tirgus atvēršanu vai jauna piedāvājuma radīšanu. 
Pēdējā laika tendence, ko min arī diskusijas dalībnieki, ir tā, ka arī Latvijas uzņēmēji ir sākuši vērtēt iespējas par ražotņu pārcelšanu ārpus valsts robežām. Kāds diskusijas dalībnieks norāda, ka tieši šī tendence varētu palielināties, kā rezultātā valstij ir nepieciešams domāt par iespējamo atbalstu saviem uzņēmējiem ārpus valsts robežām tajā brīdī, kad viņi ir izvēlējušies ražotnes pārcelšanu uz citu valsti.
Secinājumi
Kāds runātājs teic: „Tā kā ir – - negribas, bet kā vēlētos – nesanāk.” Tomēr uzņēmēji uzskata, ka Latvijas vienīgā iespēja ir veicināt unikālu produktu un pakalpojumu piedāvāšanu. Tāpēc ir nepieciešams strādāt pie tā, ka nepieciešams vērtēt to, kādas iespējas ir radīt produktus ar augstu pievienoto vērtību, bet, lai to varētu darīt ir nepieciešama eksporta stratēģija. Tāpēc nepieciešams spēcīgs atbalsts no valsts, lai uzņēmēji varētu strādāt radot preces ar augstu pievienoto vērtību. 
Tad pēc būtības ir jāsaprot, ka Latvijas uzdevums ir radīt tādas preces un pakalpojumus, kas pielāgotas cilvēku vajadzībām un nodrošināt tiem augstas kvalitātes pēc pārdošanas serviss. Nozares, kurās ir vērst ieguldīt un attīstīt, visdrīzāk pateiks priekšā paši uzņēmēji. 
